


Yrityksen tausta ja kehitys

• Perustettu 1999 Juva-Joroinen 
alueen avomaanviljelijöiden 
markkinointikanavaksi

• Päätuotteina oli kiinankaali, 
keräkaali, jäävuorisalaatti ja sipuli

• Asiakkaina alussa keskusliikkeet ja 
vihannestukut

• Alkuun n. 10 viljelijää Itä-
Suomesta

• Tällä hetkellä: lukuisia avomaan 
tuotteita sekä tunnelituotettuja 
marjoja

• Henkilöstöä 7, joista 3 osakkaina
• Viljelijöitä n. 30 ympäri Suomea
• Liikevaihto kasvanut aloituksen 1 

miljoonasta eurosta noin 15 
miljoonaan euroon

• Suurin asiakas on edelleen 
keskusliikkeet

• Lisäksi tukut ja 
elintarviketeollisuus



Meidän missiomme

Toimimme suomalaisten avomaaviljelijöiden kaupallisena kumppanina 
myytäessä vihannessatoa keskusliikkeiden, SK-tukkujen ja jalostajien suuntaan. 

Tuoreverkon auttaessa sadon suunnittelussa ja hoitaessa myynnin, pystyy viljelijä 
keskittymään omaan ydinosaamiseen, eli viljelyyn. 

Asiakkaille toiminta verkoston kanssa tuo toimitusvarmuutta ja suoraviivaisuutta, 
kun voidaan palvella usealla tuotteelle ja suurilla volyymeilla.

Toiminnan kantavina arvoina toimivat luottamus, rehellisyys, avoimuus ja 
läpinäkyvyys.

Palvelun laatu molempiin suuntiin (asiakkaat ja viljelijät) on ensiarvoisen tärkeää 
yrityksen toiminnalle. 





Viljelijäyhteistyösopimukset

• Kirjallinen sopimus yhteistyöstä
Tuoreverkko ja Viljelijä toimivat yhteistyössä, jonka perusteella Tuoreverkko toimittaa Viljelijän tuottamia tuotteita 

Tuoreverkon myynti- ja markkinointikanavissa eteenpäin keskus- ja tukkuliikkeille (jälj. myös Loppuasiakas). Osapuolet 
pyrkivät noudattamaan parhaan kykynsä mukaan vahvistettujen tilausten mukaisia toimitusaikoja ja täyttämään annetut 
toimituslupaukset. Sopimuksen tarkoituksena on Osapuolten välisen yhteistoiminnan kehittäminen kumpaakin Osapuolta 
liiketaloudellisesti hyödyttävällä tavalla. 

Tuotantosuunnitelma (uusitaan vuosittain)
Laatukriteerit (yleisesti sovellettava normisto ja min. Laatutarha-ohjeistus)
Tuotteiden toimitus, laskutus ja maksuehdot 
• Suoraan viljelijältä asiakkaalle
• Tuoreverkko laskuttaa asiakasta ja tilittää viljelijälle (vähennettynä 

markkinointipalkkio ja rahtikulut sekä mahdolliset asiakaskohtaiset 
alennukset)



VILJELIJÄ YHTEISTYÖ
- Torvisen tila, Kotalahti

• Vuonna 2002 kukkakaalilla aloitimme yhteistyön

• Oma pakkaamo, kasvihuoneet taimille, paljon peltoja

• Yritteliäs ja kokeilunhaluinen vihannestila

• Vuosien varrella muita kaaleja (kerä-, parsa-) 

erikoissalaatteja, jäävuorisalaattia, papuja,

maissia, kesäkurpitsaa, tilliä….

• 2008 lehtikaalia 1. kaupallisena toimittajana

Suomessa

• 2016 varsiparsakaalia ja 2020 aloitimme

Bimi-varsiparsakaali tavaramerkki-yhteistyön



Vaatimukset asiakkailta

• Tuottajalla oltava vähintään Kotimaisten Kasvisten hallinnoima 
Laatutarha auditointi tehty (asiakaskohtaisia eroja on)

• Muita sertifiointimahdollisuuksia IP Kasvikset Perus, laajempi IP Sigill
Kasvikset + (ympäristövastuu)

• Kansainvälinen Global G.A.P. + GRASP sertifiointi (yl. ehdoton 
viennissä)

• Lisätietoja saa Puutarhaliitolta

• Sertifioidun tilan viljely on tuoteturvallista ja myös asiakkaiden 
vaatimalla tasolla. 



Kiitos!
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